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金融を、もっと身近に、楽しく。

株式会社ＦＰパートナー
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社長あいさつ/経営理念

当社のファイナンシャルプランナー［FP］について

サービス＆事業

数字で見るＦＰパートナー

沿革

会社関連情報
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会社概要 ※1

※1. 2026年6月1日現在　※2 . 2026年2月28日現在　

株式会社ＦＰパートナー

黒木 勉

2009年12月

19億5,564万円

〒111-0053

東京都台東区浅草橋1-1- 8 FP浅草橋ビル

03 -6801- 5430　

名 称

代表取締役社長

設 立

資 本 金※2

本社所在地

� � �当社は、お客さまとの信頼を礎に、さらなる品質向上と誠実な対応を目指して前進し続けます。

現状にとどまることなく、「一歩先」を見据えた取り組みを積み重ねることで

お客さまの明るい未来を共に創ってまいります。

変化する社会環境の中で、一人ひとりの人生に寄り添うパートナーとして

次のステージへ共に歩み続けます。



私たちは総合金融サービス業を通じて、

お客さまの安心に満ちた

豊かな人生の時間を守り続けます。

ＦＰパートナーの事業は、お客さまの安心で充実した一生の実現のために、

お一人おひとりのご意向に沿う保険やその他の金融サービスを適切に提供することです。

私たちは、お客さまサービスとは

「商品やサービスをご提供・販売した後にもお役に立てること」が大切だと考えています。

お客さまのライフサイクルに対応するために営業拠点を全国に展開し、

あらゆる地域への保険・金融サービスの供給を目指しております。

株式会社ＦＰパートナー
代表取締役社長

最後に
こうした私たちの挑戦は、人々が、
安心で充実した生活を送ることができる社会の実現につながると、確信しております。
今後とも、社会から確かな信頼をいただけるようにお客さま本位の業務に努めてまいる所存です。
今後も変わらぬご支援を賜りますようお願い申し上げます。

最後に
こうした私たちの挑戦は、人々が、
安心で充実した生活を送ることができる社会の実現につながると、確信しております。
今後とも、社会から確かな信頼をいただけるようにお客さま本位の業務に努めてまいる所存です。
今後も変わらぬご支援を賜りますようお願い申し上げます。

私たちは第一にお客さま本位の業務の実践を掲げており、
「すべてはお客さまのために」から始まります。
お客さまから信頼されるパートナーとして選ばれるために、
当社社員がいきいきと一生涯にわたり働くことができる会社であることが大切だと考えます。
その実現のために、あるべき快適な職場づくりに挑戦し続けてまいります。

私たちは第一にお客さま本位の業務の実践を掲げており、
「すべてはお客さまのために」から始まります。
お客さまから信頼されるパートナーとして選ばれるために、
当社社員がいきいきと一生涯にわたり働くことができる会社であることが大切だと考えます。
その実現のために、あるべき快適な職場づくりに挑戦し続けてまいります。

お客さまの大切なファイナンシャルプランニングをお任せいただく前提として、
お客さまに「一生のお金の相談を安心して任せられる」と感じていただくために、
当社社員は日々研鑽を重ね、仕事に向き合う姿勢を持ち、
常にお客さまに「人として」選ばれることを心がけています。

お客さまの大切なファイナンシャルプランニングをお任せいただく前提として、
お客さまに「一生のお金の相談を安心して任せられる」と感じていただくために、
当社社員は日々研鑽を重ね、仕事に向き合う姿勢を持ち、
常にお客さまに「人として」選ばれることを心がけています。

選ばれ、信頼される「人」であること

私たちの挑戦

私たちはこれまでお客さまの保険相談の
ご希望を受け、全国47都道府県のあらゆる
市区町村を訪問してまいりました。
私たちはこれからも変わらずに
「お客さまの保険相談のお役に立つこと」に
徹してまいります。

当社は社員を「人としての魅力に溢れ、
生涯を通じてお客さまの人生を守ることが
できる高度な知識と技術を持った金融・
保険のプロフェッショナル」に育成します。

保険商品の販売だけが保険営業の姿では
ないと考えます。担当者はお客さまとご家族
の一生涯を保障で守り、安心に満ちた豊かな
人生の時間をお客さまと共有する。
この関係こそ「本来あるべき保険営業の姿」
だと私たちは考えます。

私たちは

「本来あるべき保険業」を追求し、

本気で取り組み、お客さまの大切な

人生を保険で守り続けます。

社員の質の向上 お客さま優先

本来あるべき保険営業の姿

経営理念

社会環境をはじめとした世の中の変遷にともなって、お客さまが求める安心の持ち方、満足への期待も変化します。
保険でのリスクコントロールに加えて資産形成をしっかりと準備したい。
物心共に豊かな将来を確保したいというお客さまのご要望にお応えする必要が高まっていると考えます。
複数の保険商品の中からお客さまが望む商品選びのお手伝いができることが私たちの最大の強みです。
さらに私たちは将来の資産形成を準備する金融商品のご提供を実現するなど、
新たなサービスの追加によって、お金に関するトータルソリューションをご提案することが可能となりました。
保険商品と金融商品の中からお客さまサイドに立って共に商品選定の全体最適を目指してまいります。

お客さまニーズの変化と共に成長する企業

保険制度のすばらしさを広めたいという創業時の想い。長い人生においてのさまざまな予定にない変化に保険加入で対策をする。
万が一の変化があっても、幸いに何事もない、どのような状況であっても、お客さまの望む生活と安心を手に入れていただくこと。
それが私たちの職業の使命と考えます。

私たちの変わらない使命感

当社は、2009年12月に「本来あるべき保険業の追求」を掲げ、

「あるべきお客さまとの関係を構築する」という決意を持ってスタートしました。

これは、この想いに集った社員たちの共通認識となり、いつしか当社の経営理念になりました。

企業経営の道のりにおいて、新たなサービス展開のきっかけにもなり、

今後も変わらずに持ち続けてまいります。

また、こうした当社の歩みの中で本当にたくさんのお客さまの応援を賜り、心から感謝しております。

皆さまには、平素より株式会社ＦＰパートナーならびに
マネードクターをお引き立ていただき、
誠にありがとうございます。

社長あいさつ
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“大切なお客さまを末永くお守りするため”に保険代理店の
事業承継をご支援する営業権譲渡制度を展開しております。
本業回帰や業種転換、廃業などにより、契約移管先や従業員の転職先
として当社が選ばれています。

営 業 権 譲 渡 制 度
������ �件契約譲受

移管合意件数

※契約譲受移管合意件数：2025年11月期の数値（プレステージ社（非連結）分含む）

※各サービスおよび事業の詳細は二次元コードよりご覧いただけます。

全国主要銀行の
住宅ローンを比較検討・申込みが可能です。
※2023年7月1日、株式会社MFSと住宅ローン比較サービスにおいて
業務提携を結んでおります。

幼児向け金融教育プログラムで、お金や経済
の仕組み、その大切さを楽しく学び、主体性を
伸ばすことを目指します。

※「マネスク」は、MONEY SCHOOLの略称です。ロゴ：登録商標 第6818496号/テキスト (「マネスク」)：登録商標 第6802129号

「マネスク※」は、企業に所属する従業員向けの金融教育プログラムで、
プログラムを受講した方が将来設計（ライフプラン）や理想とするライフ
スタイルを自身で考え、それに応じた金融商品選択を行えるよう、プロ
グラムや研修を通じて、一人ひとりの学びに寄り添いながらサポートする
個別伴走型のサービスです。

ワンランク上の
お金の総合サービス
「マネードクタープレミア」

大切なお金のこと、相談するなら「マネードクター」

マネードクターは、例えるなら「お金のかかりつけ医」です。
保険だけではなく、お客さまの一生にわたるライフイベントの備え
や課題解決のご提案、将来のキャッシュフロー表作成といった
ライフプランニングから教育資金の準備や住宅ローン相談などを、
無料で幅広くご利用いただけるお金の総合サービスです。

サービス＆事業

※「マネーカルテ」は貯蓄診断やキャッシュフロー表の作成などが可能なライフプランシミュレーションソフトです。

サービスバリエーション

資産形成 /相続対策

投資信託・外貨建保険などの活用
老後生活資金準備

家計相談 /教育資金 /住宅ローン

レジャー　　 自動車購入　　趣味　　光熱費・携帯電話代
住宅購入・建て替え・売却　　お子さまの教育資金準備

生命保険 /損害保険

ライフサイクル・ライフスタイルの把握　　定期的なメンテナンス　　訪問・連絡等の密なコミュニケーション

マネーカルテ※イメージ

貯蓄診断

� 相 談 � 目 標 確 認 � 提 案＞ 検 討＞ 申 込 � アフタ ー フォロ ー

相談の流れ

お客さまの一生涯に関わるお金のイベント図

人生にはさまざまなイベントがあり、お客さまの一生涯に関わるお金のイベントもさまざまです。
お客さまに沿ったライフプランをつくることで、お金の見通しが立ち、今も、そして将来も安心につながります。

生活費・レジャー・車・家賃などのお支払い

資産管理

セカンドライフ
積立・取崩し計画

現状把握
計画と対策

相続対策

老後資金準備
投資信託

［NISA・iDeCo］
個人年金保険資産形成

教育資金準備
住宅取得・財産管理

リスク管理

公的保障
生命保険・損害保険

ライフプラン表の作成 お金の見える化
資産形成

～もしもの備え～

��代��代 ��代��代 ��代��代 ��代��代 ��代��代 ��代��代

当社に所属するファイナンシャルプランナー（FP）は、生命保険・損害保険販売資格を保有して
おり、国家資格であるファイナンシャル・プランニング技能士をはじめとして、相続診断士、住宅
ローンアドバイザーなど「生活とお金」に関連する資格を取得しております。
そのため、お客さまには、保険商品のご提案に加えてお客さまとご家族の一生にわたるライフ
イベントへの備えや将来のご家庭のキャッシュフロー診断など幅広くご相談いただけます。
※具体的な保有資格の種類は営業社員によって異なります。担当営業社員または当社までお問い合わせください。

社内イベント /認定制度

ロールプレイング大会
マナーマイスター認定
表彰制度　など

当社のファイナンシャルプランナー［��］について
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全国
47都道府県

���
拠点

全 I FA
オフィス数

��
拠点

全国47都道府県に拠点展開

北海道
エリア

四国
エリア

東海
エリア

九州エリア
関東エリア

東北エリア

北陸・信越
エリア

近畿
エリア中国

エリア

沖縄
エリア

札幌
コールセンター

東京コールセンター

マネードクター
大阪梅田ラウンジ

大阪コールセンター

沖縄コールセンター

北海道エリア

��支社/�店舗

関東エリア

��支社/��店舗

中国エリア

��支社/�店舗

九州エリア

��支社/�店舗

東北エリア

��支社/�店舗

東海エリア

��支社/�店舗

北陸・信越エリア

��支社

近畿エリア

��支社/�店舗

四国エリア

�支社

沖縄エリア

�支社

本社

※拠点数は2026年2月現在（本社・コールセンター・ラウンジを除く）
※IFAオフィス数は支社・店舗併設を含みます。
※詳細は二次元コードよりご覧いただけます。

支社数 ���支社
店舗数　��店舗

拠点数

※売上高/年間新規契約件数/新契約年換算保険料/保有契約年換算保険料/保険契約件数/顧客数/年間新規相談件数/お客さま満足度/FP資格取得率：2025年11月現在
※社員数/提携企業数：2026年2月現在
※お客さま満足度：2024年12月～2025年11月に対象者12,113名に対してWeb上で実施した、有効回答数1,803件（回答率14.9%）のアンケート結果に基づきます。
※FP資格取得率：2025年11月期の数値です。FP資格保有者数は1,872名（入社1年未満の者を除く）です。 

保険契約件数

約���万件

顧 客 数

約�� 万名

年間新規相談件数

約�� 万件

お客さま満足度

����%

提携企業数

��社

設 立

����年

売 上 高

約������ 百万円

年間新規契約件数

約�� 万件

新契約年換算保険料

約��� 億円

保有契約年換算保険料

約����� 億円

社員数［F P社員・内勤社員数］

��社員

�����名
全社員

�����名
内勤社員

���名

F P資格取得率

取得

����%

取得中

取得済

数字で見るＦＰパートナー

所属金融商品取引業者［�社］

金融商品取引業者［�社］ ※2026年6月現在 ※五十音順

あいおいニッセイ同和損害保険 / アクサ損害保険 / AIG損害保険 / SBI損害保険あ

セコム損害保険 / ソニー損害保険 / 損害保険ジャパン /ＳＯＭＰＯダイレクト損害保険さ

Chubb損害保険 / 東京海上ダイレクト損害保険 / 東京海上日動火災保険た

日新火災海上保険な

三井住友海上火災保険 / 三井ダイレクト損害保険ま

楽天損害保険ら

SBI証券あ

PWM日本証券は

楽天証券ら

損害保険会社［��社］

生命保険会社［��社］
アクサ生命保険 / 朝日生命保険 / アフラック生命保険 / SBI生命保険 / エヌエヌ生命保険 / FWD生命保険 /オリックス生命保険あ

ジブラルタ生命保険 / 住友生命保険 / ソニー生命保険 / ＳＯＭＰＯひまわり生命保険さ

第一ネオ生命保険 / 第一フロンティア生命保険 / 大樹生命保険 / チューリッヒ生命保険 / 東京海上日動あんしん生命保険た

なないろ生命保険 / ニッセイ・ウェルス生命保険 / 日本生命保険な

はなさく生命保険 / 富国生命保険は

マニュライフ生命保険 / 三井住友海上あいおい生命保険 / メットライフ生命保険 / メディケア生命保険ま

ライフネット生命保険 / 楽天生命保険ら

取扱保険会社［��社］※2026年6月現在 ※五十音順

「1年に1回、お客さまとお会いする（つながる）」ことをお約束し、ご契約後もサポートします。

こんな時は
つながるマネードクターで安心を

子どもの教育費用
住宅購入　　老後の蓄え
医療費　　レジャー

※詳細は二次元コードよりご覧いただけます。
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人生を豊かにする一生のパートナー
株式会社FPパートナー
www.fpp.jp
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将来のお金のこと、
あなたと一緒に考える
マネードクター
fp-moneydoctor.com

IR情報
ir.fpp.jp/ir

各サイト情報

※各サイトは二次元コードよりご覧いただけます。

当社は、プライバシーマークによる認定評価を受け、関連法令および社内規程に基づき、個人情報の利用目的の限定、
アクセス権限の最小化、監査証跡の保全を実施しています。教育・訓練・内部監査を通じて体制の継続的改善に取り組みます。
また、万一の事態に備え、検知・封じ込め・復旧までの手順を整備し、定期的に訓練を行っています。

個人情報保護

仕事と生活のバランス改善、正社員登用によるキャリアアップ、女性の継続就業率の向上など、多様な人財が仕事と家庭を
両立しながら能力を十分に発揮できる会社を目指し、女性が活躍できる環境づくりに取り組んでいます。

えるぼし認定取得

営業本部

人材開発部

東北・北海道統括部

首都圏統括部

中日本統括部

西日本統括部

中国・四国統括部

九州統括部

事業提携部

営業支援部

営業企画部

損保事業部

店舗事業部

金融事業推進部

経営企画部

情報システム部

マーケティング部

マーケット推進部

業務品質部

リスクマネジメント部

管理部

人事部

内部監査部

支社－支社オフィス
支社－支社オフィス/店舗
支社－支社オフィス
支社－支社オフィス
支社－支社オフィス
支社－支社オフィス
アライアンス支社
教育支援課/相続・FP室
営業管理課/営業企画課
ダイレクトセンター室/
損保営業開発室－損保オフィス/
損保営業サポート課
コンサルティング支社－オフィス/店舗
金融事業室－IFAオフィス/
コールセンター室－コールセンター

社長室/経営企画課/広報課/
メディア戦略室
IT推進課/情報セキュリティ課

事業推進一課/事業推進二課/
オペレーション課/金融リテラシー推進室
業務品質一課/業務品質二課/
業務品質三課

経理課/総務課/業務サポート課/
財務課
人事課/給与報酬課

※2026年6月1日現在
※支社、支社オフィス、オフィス、店舗、コールセンター等の詳細は
　二次元コードよりご覧いただけます。

部署一覧

会社関連情報
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あんしんFP株式会社（現：株式会社ＦＰパートナー）設立12月

あんしんFPパートナー株式会社に商号変更12月

「プライバシーマーク」認定1 月

株式会社ＦＰパートナーの代表取締役社長に
黒木 勉が就任

1 月

「保険のビュッフェ」を「マネードクター」に屋号変更10月

保険のビュッフェ株式会社との経営統合により、
屋号「保険のビュッフェ」あんしんFPパートナー
株式会社の発足

10月

株式会社FPエージェントとの経営統合により、
「株式会社ＦＰパートナー」の発足

12月

株式会社ＦＰパートナー（当社とは別会社）との経営統合
生命保険·損害保険を取り扱う保険代理店「あんしんFP
パートナー株式会社」の発足

1 月

株式会社ＦＰパートナー（当社とは別会社）と合併4 月

東京証券取引所プライム市場への上場市場区分変更9 月

初の新卒入社式を開催4 月

東京都台東区浅草橋に
株式会社ＦＰパートナー
新本社を建設し、本社を移転

3月

当社初となる
新卒営業社員の入社式を開催

4月

「健康経営優良法人（大規模法人部門）」認定

東京証券取引所グロース市場上場

4 月

9 月

女性活躍推進企業「えるぼし認定」取得8 月

コーポレートスローガン「NEXT宣言」を策定10月

����

������

「健康経営優良法人2026」
５年連続認定

［2026年3月］

東京本社
（所在地：FP浅草橋ビル）

当社は、一般社団法人日本ゴールボール協会の
オフィシャルパートナーです

［2019年7月～］
オフィシャルパートナー契約

［2019年大会～2025年大会］
日本ゴールボール選手権大会

特別協賛 JGBAC

寄り添う。
まもる。
支える。

沿革
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